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Développement stratégique du réseau Gehl en Afrique du Sud

Ancenis, le 16 juin 2026 — Manitou Group, référence mondiale de la manutention, de I'élévation
de personnes et du terrassement, annonce le renforcement stratégique de sa présence en
Afrique du Sud grace a la nomination de deux concessionnaires clés pour sa marque GEHL.
Cette expansion renforce l'engagement du groupe en Afrique du Sud, qui représente
actuellement le plus grand marché du continent et le cinquieme marché mondial pour les
tractopelles (hors Amérique du Nord).

Pour répondre a la demande croissante dans la région, Manitou Group promeut une gamme
compléte de solutions GEHL adaptées aux marchés de la construction et de I'agriculture. Celle-
ci comprend deux modeles de tractopelles haute performance, une gamme compléete de
chargeuses compactes a pneus et deux modeles de chariots télescopiques spécifiques.

Dans le cadre de son expansion territoriale, Manitou Group accueille South Gear Co, basée a
Pretoria (Gauteng). Depuis son intégration au réseau en 2025, South Gear Co s'est concentrée
sur la vente et le service de la gamme GEHL. Leur entrée sur le marché a récemment été
récompensée au niveau du groupe. Opérant depuis leur bureau principal a Pretoria, ils jouent un
réle essentiel dans la distribution des produits GEHL a travers les secteurs de la construction
et de l'agriculture.
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Poursuivant sur cette lancée, BurGerS Equipment & Spares a officiellement rejoint le réseau de
concessionnaires en avril 2026. Basée a Johannesburg et servant la marque GEHL via sa
succursale du Cap, BurGerS est une entreprise familiale qui bénéficie d'une histoire d'excellence
dans le secteur minier. En devenant concessionnaire officiel GEHL, l'entreprise élargit
désormais son champ d'action pour fournir des solutions dédiées aux marchés de I'agriculture
et de la construction.

En développant son empreinte dans le Gauteng et le Cap-Occidental, Manitou Group se
positionne pour mieux servir les trois piliers de I'économie sud-africaine : la construction,
I'agriculture et I'exploitation miniére. La gamme GEHL est spécifiquement congue pour répondre
aux exigences intensives de ces secteurs, offrant aux opérateurs locaux la fiabilité et la
productivité nécessaires pour stimuler la croissance industrielle.

Steve Ryder, Président de la région LAPAM* de Manitou Group, déclare : « L'Afrique du Sud est
un marché critique pour Manitou Group, et un réseau de concessionnaires robuste est essentiel
pour soutenir avec succes notre gamme croissante de produits GEHL. Notre priorité est d'élever
I'expérience client afin de répondre de maniere fluide aux exigences locales, et nous avons héte
de voir cette base renforcée stimuler une croissance commerciale mutuelle dans toute la région.»

Avec ces nouveaux partenariats, Manitou Group réaffirme son engagement envers des
solutions a haute valeur ajoutée et un service de classe mondiale. Cette volonté s’inscrit dans
la feuille de route LIFT 2030 visant a apporter une trés grande satisfaction au plus prées de ses
clients.

*LAPAM : Amérique latine, Asie-Pacifique, Afrique, Moyen-Orient.
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